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抖音市场

目前的抖音日活跃用户6.8亿

你的客户一定会看抖音

抖音发布了新私域流量商业化方案

抖音商业化红利期出现

大量企业已经开始行动，其中包括

你的同行。

企业号目前提升到了800万

给所有企业带

来新的商业机

会，先到先得



关于抖音市场，我们需要明白

2.抖音红利会给广大企业带来更多的机会。

1.抖音正在重新布局新的商业化模式。

3.您不参与，而你的同行参与，变向的您就更加困难。
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为什么还没有运营抖音？

流量怎么获取，流量精准
吗，要自己拍视频吗，视

频怎么拍，拍多少个

(因为有太多问题让我们不安)

标题怎么写，每天都
要拍吗

抖家怎么投，投多少
钱，怎么投

人群包是什么，流量来了
怎么运营，发什么给客户，
内容怎么做

企业号是什么，怎么搭建

谁能解决这些问题，能解决吗？
专业吗？多少钱？比我自己做
更划算吗？是不是。。。等等
问题！！



关于客户为什么没有运营抖音，我们需要明白：

2.客户迟迟不参与抖音是因为没有保障，这点来自于对抖音实在不了解。

1.客户对抖音是有兴趣的。

3.客户需要完整、专业的解决方案。



对于抖音，您的需求可能是：

足够专业

足够简单

足够划算



我们的解决方案

想要简单

想要专业

想要划算

完整闭环

上市公司

价格美丽



完整闭环

获得最优质的潜
在客户

能留住每一个有
意向的客户

实时接待，不错
过任何一个客户

流量大，流量准，流量稳定

所有入口全开设，满足客户

所有需求，让用户更沉浸！

7×24小时，自动运营接待。





获得最优质的潜在客户

一年超过20W的播放量

通过关键词匹配锁定用户。

平均每个月16666个用户能看到你的视频。

配合年龄、性别、地域、兴趣爱好等共7大维度牢牢
锁定最精准的客群。

上市公司专业流量
运营师服务。





用户行为筛选

基于百度搜索逻辑：搜索则代表有需求。

我们会设置终端客户产品或服务相关的

关键词，如用户在app场景中在30天内

【最低7天，最长1年】有过该类关键词

搜索则可见该广告，如未曾搜索过则无

法看到这个广告。

依次确保流量为潜在用户。
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每一个流量为什么是精准流量：



02 性别年龄筛选

根据抖音官方用户数据，可筛选投放

对象的性别及年龄区间。

每一个流量为什么是精准流量：



地域定点投放

将广告投放至指定省市、区县、最小颗粒

度可精确到商圈，以及海外国家的人群。

正在：近期在该地的用户

居住：在长时间内常驻在该地区的用户

旅行：近期在该地，但非常驻的用户

所有：旅行+居住+正在该地区的所有用户
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每一个流量为什么是精准流量：



用户兴趣爱好筛选

根据用户可能存在的兴趣寻找

潜在的转化人群。
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每一个流量为什么是精准流量：



定向投放到关注客户行业达人的

粉丝人群

圈定单个或某类抖音账号后，投

放时会定向与该（类）账号的粉

丝有相似互动行为的人群
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每一个流量为什么是精准流量：



06 人群过滤

投放广告可过滤掉不正常的活跃用户，

过滤掉自己的粉丝以及某些网红，更

精准地匹配到有消费意愿的用户。

每一个流量为什么是精准流量：



定时段投放

可根据客户需求进行时间段投放，

最小时间段颗粒度为30分钟。
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每一个流量为什么是精准流量：



根据对投放受众的条件限制，

最终可预估到这条视频广告投

放后会覆盖到的人数有多少。
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每一个流量为什么是精准流量：



一、视频制作方式

我们提供拍摄方向，客户针对产品或

服务拍摄完原素材后，我们进行剪辑，

字幕，排版等工作。

客户提供产品/服务图片以及文字素材，

我们进行剪辑，字幕，排版等工作。

视频托管
（视频我们来给你完成 )

一年制作12个引流视频
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二、视频内容方向

根据客户实际情况，视频内容包括

企业优势介绍

产品服务介绍

企业营销活动介绍



关于获得最优质的潜在客户，我们需要明白：

2.引流视频一共12支，由爱获客完成制作。

1.我们是通过视频广告来为客户进行引流的，流量足够精准。

3.视频案例可参考：上海辽源实业有限公司 抖音号：286563279

上海庚易软件科技有限公司 抖音号：38474697700



精准流量是需要“接待”的

流量点赞你的视频了？你需要第一时间回复。

流量评论你的视频，你需要第一时间回复。

看完视频，他想看一下你的企业，你需要有企业官网。

看完企业信息，想看产品详细介绍，你需要有产品介绍。

看完产品介绍，想给你去电话，需要有电话组件。

他还会关注你，你需要第一时间回复。

看完……….

所有流量会去的地方，会做的事情。我们都会为您先做好基建，做好实时接待，收集表单！



商家页面设置-企业信息编辑

能留住每一个有意向的客户
我们会为您完成所有留存用户所需的所有基建的15类搭建。（部分展示)

抖音内直接拨打电话 抖音定制官网 促销活动独立展示 热门产品详情展示 在线咨询与预约



关于能留住每一个有意向的客户，我们需要明白：

2.我们会为客户进行设计、操作的内容有：

一、蓝V认证，获得进行抖音新商业的资格！没有蓝V则不可以进行广告宣传及营

销。

二、商家页搭建：1.商家信息，2.官网主页，3.店铺活动页，4.产品服务页，5.

特色服务介绍，6.优惠券，7.团购，8.在线预约页，9.官方相册，10.团队成员抖

音绑定.

1.抖音所有的基建入口都需要打开，用户有更多的需求可以提供相关信息。并减少

因为更多需求无法获取而产生的流失。



商家页搭建示例-商家信息

用户可以直接点击查看



商家页搭建示例-官网主页

企业用户可通过配置官网主页向
用户展示企业品牌、产品信息等。



商家页搭建示例-店铺活动

企业通过店铺活动可以向意向客
户展示促销、收集留资信息等。



商家页搭建示例-产品服务页

可帮助企业展示服务产品，并进
行留资信息收集。



商家页搭建示例-特色服务介绍

企业可在主页描述自身服务特色，
例如免费试驾、名师授课等。



商家页搭建示例-优惠券

展示企业的优惠信息，引导用户
线上领取优惠券后促进交易转化。



商家页搭建示例-团购

企业配置团购商品，吸引用户线
上购买团购券，到线下消费核销



商家页搭建示例-在线预约页

可以帮助企业收集意向客户电话
留资信息，助力企业转化。



商家页搭建示例-官方相册

官方相册可以帮助企业更好的透
传企业文化信息等。



商家页搭建示例-团队成员抖音绑定

可以将企业老板/员工等抖音号配置
到团队成员，与企业号主页互相导流。



商家页面设置-企业信息编辑

实时接待不错过任何一个客户

广告视频页面 企业号私信页面企业号商家主页

用户刷到广告视频可产生交互 用户看完视频，直接左滑或点
击头像进入主页后可产生交互

用户进入主页，直接点击『私信』

或「在线咨询」组件产生交互

我们会提前设计好共15种流量运营路径（包括视频交互与基建交互）为您转化客户获得表单和电话
并根据预设的运营策略进行实时交互



商家页面设置-企业信息编辑

用户行为 运营行为 举例

点赞视频 系统主动发送私信
感谢您的点赞！如有需要，您可留下您的需求和联系方式，我
们会尽快联系您！

评论视频 系统主动发送私信 谢谢您的评论留言~可以加我一下关注吗~？ 感谢亲！

点击关注 系统主动发送私信 嗨~感谢您的关注哈！有什么需求随时问我，随时随地为您服务！

取消点赞 系统主动发送私信 如果我有哪里做的不好，欢迎您留下您的建议~感谢~

取消关注 系统主动发送私信
你好，感谢您短暂的陪伴，是我做的不好，让您失望了。希望
能留下您的批评建议，请给我一个挽回您的机会吧。

进入私信界面 系统主动发送私信
嗨~您有任何问题可留下联系方式，我会尽快联系您。系统主动
发送私信

拨打电话 系统主动发送私信 我们已收到您的电话，期待我们的下一步合作。

提交预约页 系统主动发送私信 我们已收到您的预约，我们会尽快与您取得联系。

提交表单 系统主动发送私信 我们已收到您的表单，我们会尽快与您取得联系。

广告视频页面交互行为

视频类交互介绍：平均1秒内，即可对客户推送营销消息。

实时接待不错过任何一个客户



关于实时接待不错过任何一个客户，我们需要明白：

1.通过抖音的官方接口实时接待客户是不错过客户的第一步，如果没有接口，那么

就无法做到对用户的行为做实时的回复，那么客户流失率就会大大增加。

2.我们所有的实时交互与基建内容与活动都是为了获得用户信息，便于企业与客户

沟通。

3.我们以提供流量希望看到的信息为前提，进一步获得这些表单。这样的表单收集

场景一共有34个。



获取表单的场景-用户以下6类主动行为均可由系统主动私信进入产品服务页：

1）点赞视频；2）评论视频；3）关注用户；4）取消点赞；5）取消关注；6）进入私信界面



获取表单的场景-用户以下6类主动行为均可由系统主动私信进入官网首页：

1）点赞视频；2）评论视频；3）关注用户；4）取消点赞；5）取消关注；6）进入私信界面



获取表单的场景-用户以下6类主动行为均可由系统主动私信进入店铺活动页：

1）点赞视频；2）评论视频；3）关注用户；4）取消点赞；5）取消关注；6）进入私信界面



获取表单的场景-用户以下6类主动行为均可由系统主动私信进入电话拨打页面：

1）点赞视频；2）评论视频；3）关注用户；4）取消点赞；5）取消关注；6）进入私信界面



获取表单的场景-用户点击私信菜单栏，可直接进入：

1）店铺活动页；2）官网首页；3）产品服务页；4）电话拨打页



获取表单的场景-用户在商家主页可直接点击进入拨打电话页面：



获取表单的场景-用户在商家主页可直接点击进入官网主页：



获取表单的场景-用户在商家主页可直接点击进入店铺活动页：



获取表单的场景-用户在商家主页可直接点击进入产品服务页：



获取表单的场景-用户在商家主页可直接点击进入在线预约页：



获取表单的场景-用户在商家主页可直接点击优惠券进入表单页：



商家页面设置-企业信息编辑

产品套餐

爱获客---抖音营销系统

产品模块 模块特点 产品模块详解
套餐版本

季度套餐 半年套餐 年度套餐

视频精准播放量 引流
通过对企业受众的地域、性别、年龄、搜索行为、
兴趣行为等诸多因素，创建精准流量模型，为企业
带来精准用户。

20000+
（送20000）
（可加量）

40000+
（送50000）
（可加量）

100000+
（送100000）
（可加量）

视频制作 内容
为企业提供引流视频制作，剪辑，配音，输出完整
营销视频。

3条
（可加量）

6条
（可加量）

12条
（可加量）

企业号装修 基建
为企业提供抖音蓝V认证，为企业完成抖音企业号基
础建设服务，包括：主页装修，官网建设，活动配
置，转化线索工具配置等。

√ √ √

实时自动接待系统 转化

为企业配置7*24小时自动客户跟进与转化功能，可
实现用户行为（点赞，关注，评论，拨打电话，提
交表单）的主动跟进（可通过及时文字，图片，卡
片的消息发送），提高客资转化率。

季度使用权 半年使用权 一年使用权

市场终端销售价 零售价 需要后台上传合同 6800 9800 13800


